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(Akty o charakterze nieustawodawczym)

ROZPORZADZENIA

ROZPORZADZENIE KOMISJI (UE) NR 330/2010
z dnia 20 kwietnia 2010 r.

w sprawie stosowania art. 101 ust. 3 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do kategorii
porozumiefi wertykalnych i praktyk uzgodnionych

(Tekst majacy znaczenie dla EOG)

KOMISJA EUROPEJSKA,

uwzgledniajac Traktat o funkcjonowaniu Unii Europejskiej,

uwzgledniajac rozporzadzenie Rady nr 19/65[EWG z dnia
2 marca 1965 r. w sprawie stosowania art. 85 ust. 3 Traktatu
do pewnych kategorii porozumieri i praktyk uzgodnionych ('),
w szczegblnosci jego art. 1,

po opublikowaniu projektu niniejszego rozporzadzenia,

po konsultacji z Komitetem Doradczym ds. Praktyk Ogranicza-
jacych Konkurencje i Pozycji Dominujacych,

a takze majgc na uwadze, co nastepuje:

2

Rozporzadzenie nr 19/65/EWG upowaznia Komisje do
stosowania art. 101 ust. 3 Traktatu o funkcjonowaniu
Unii Europejskiej (¥) w drodze rozporzadzenia do niektd-
rych kategorii porozumien wertykalnych i odpo-
wiadajacych im praktyk uzgodnionych wchodzacych
w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu.

Rozporzadzenie Komisji (WE) nr 2790/1999 z dnia
22 grudnia 1999 r. w sprawie stosowania art. 81 ust.

() Dz.U. 36 z 6.3.1965, s. 533.
(*) Ze skutkiem od dnia 1 grudnia 2009 r. art. 81 Traktatu WE stal si¢

art. 101 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej. Tres¢ tych
dwoch postanowien jest zasadniczo identyczna. Do celéw niniej-
szego  rozporzadzenia
o funkcjonowaniu Unii Europejskiej nalezy rozumie¢ tam gdzie to
stosowne jako odniesienia do art. 81 Traktatu WE.

odniesienia do art. 101 Traktatu

3 Traktatu do kategorii porozumien wertykalnych
i praktyk uzgodnionych (%) okresla kategorie porozumief
wertykalnych, ktére Komisja uznala za zazwyczaj spel-
niajagce warunki okreslone w art. 101 ust. 3 Traktatu.
W zwigzku z ogdlnie pozytywnymi doswiadczeniami
zgromadzonymi podczas stosowania tego rozporzg-
dzenia, ktére traci moc z dniem 31 maja 2010 r. oraz
w $wietle dalszych doswiadczent nabytych od czasu jego
przyjecia wlasciwe jest przyjecie nowego rozporzadzenia
w sprawie wylaczen grupowych.

Kategoria porozumien, co do ktérych mozna uznaé, ze
zazwyczaj spelniaja warunki zawarte w art. 101 ust. 3
Traktatu, obejmuje porozumienia wertykalne dotyczace
zakupu lub sprzedazy towaréw lub ustug, ktére sa zawie-
rane miedzy niekonkurujgcymi  przedsigbiorstwami,
miedzy niektérymi konkurentami lub przez niektére
stowarzyszenia detalicznych sprzedawcéw  towarow.
Obejmuje ona réwniez porozumienia wertykalne zawie-
rajace dodatkowe postanowienia dotyczace przeniesienia
praw wiasnosci intelektualnej lub korzystania z nich.
Termin ,porozumienia wertykalne” powinien obejmowaé
odpowiadajgce im praktyki uzgodnione.

W celu stosowania art. 101 ust. 3 Traktatu w drodze
rozporzadzenia nie jest konieczne szczegblowe okre-
Slenie tych porozumien wertykalnych, ktére moga wcho-
dzi¢ w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu.
W indywidualnej ocenie porozumieni wchodzacych
w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu nalezy
wzigé pod uwage kilka czynnikéw, w szczeg6lnosci
strukture rynku po stronie dostaw i zakupéw.

Przywilej wylaczenia grupowego ustanowiony niniejszym
rozporzadzeniem powinien by¢ ograniczony do porozu-
mien wertykalnych, w odniesieniu do ktérych mozna
zalozy¢ z wystarczajacg pewnoscia, ze spelniaja warunki
art. 101 ust. 3 Traktatu.

() Dz.U. L 336 z 29.12.1999, s. 21.
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Niektére rodzaje porozumien wertykalnych moga popra-
wia¢ efektywno$¢ gospodarcza w ramach laicucha
produkcji lub dystrybucji przez umozliwienie lepszej
koordynacji migdzy przedsigbiorstwami uczestniczacymi.
W szczegblno$ci moga one prowadzié do obnizenia
kosztéw transakcji i dystrybucji stron porozumienia
oraz do optymalizacji ich pozioméw sprzedazy
i inwestycji.

Prawdopodobienistwo, ze takie skutki wzmacniajace efek-
tywno$¢ przewaza nad skutkami antykonkurencyjnymi
spowodowanymi ograniczeniami zawartymi
w porozumieniach wertykalnych, zalezy od skali wladzy
rynkowej stron porozumienia i stagd od stopnia, do
jakiego przedsigbiorstwa te konkuruja z innymi dostaw-
cami towaréw lub ustug uwazanych przez ich klientéw
za wzajemnie zamienne lub za substytucyjne z uwagi na
ich cechy, ceny i zamierzone przeznaczenie.

Mozna domniemywa¢é, ze gdy udzial we wlasciwym
rynku kazdego z przedsi¢biorstw bedacych strong poro-
zumienia nie przekracza 30 %, porozumienia wertykalne,
ktére nie zawieraja pewnych rodzajéow powaznych ogra-
niczen konkurencji, zasadniczo prowadza do uspraw-
nienia produkeji lub dystrybucji i umozliwiajg konsu-
mentom nalezny udzial w wynikajacych z tego korzy-
Sciach.

Powyzej 30 % progu udzialdbw w rynku nie mozna
domniemywa¢, ze porozumienia wertykalne wchodzace
w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu zasadniczo
przyniosg obiektywne korzysci takiego rodzaju i w takim
zakresie, aby rekompensowaly zakldcenia konkurenciji,
ktére wywoluja. Jednocze$nie nie mozna domniemywac,
ze takie porozumienia wertykalne albo wchodza
w zakres art. 101 ust. 1 Traktatu albo nie spelniajg
warunkow zawartych w art. 101 ust. 3 Traktatu.

Niniejsze rozporzadzenie nie powinno wylaczaé porozu-
mien wertykalnych zawierajacych ograniczenia, ktére
najprawdopodobniej beda  ogranicza¢  konkurencje
i szkodzi¢ konsumentom lub ktére nie s3 niezbedne do
osiagniecia wyzej wymienionych skutkéw wzmacniajg-
cych efektywno$é. Wylaczone z przywileju wylaczenia
grupowego ustalonego niniejszym rozporzagdzeniem
powinny by¢ w szczegdlnosci porozumienia wertykalne
zawierajace niektére rodzaje powaznych ograniczen
konkurencji, takich jak minimalne i stale ceny odsprze-
dazy, jak réwniez niektore rodzaje ochrony terytorialnej,
niezaleznie od udzialéw w rynku przedsigbiorstw biorg-
cych udzial w porozumieniu.

W celu zapewnienia dostepu do wihasciwego rynku lub
uniemozliwienia zmowy rynkowej z wylaczeniem
grupowym powinny by¢ zwigzane okreslone warunki.
W tym celu wylgczenie zakazéw konkurowania powinno
by¢ ograniczone do zakazéw, ktdére nie przekraczajg
okreslonego czasu trwania. Z tych samych przyczyn

(12)

(13)

(14)

(15)

jakiekolwiek bezposrednie lub posrednie zobowigzanie
skutkujace zakazem sprzedazy produktéw okreslonych
konkurujacych dostawcéw przez uczestnikdw systemu
selektywnej  dystrybucji  powinno by¢  wykluczone
z przywileju korzystania z niniejszego rozporzadzenia.

Ograniczenie udzialu w rynku, niewylaczenie niekt6rych
porozumien wertykalnych oraz warunki przewidziane
w niniejszym rozporzadzeniu zwykle zapewniaja, Ze
porozumienia, do ktérych stosuje si¢ wylaczenie
grupowe, nie pozwalaja przedsigbiorstwom bioracym
udzial w porozumieniu na wyeliminowanie konkurencji
w odniesieniu do znacznej czg¢Sci produktéw objetych
porozumieniem.

Komisja — dzialajagc na podstawie art. 29 ust. 1 rozpo-
rzadzenia Rady (WE) nr 1/2003 z dnia 16 grudnia
2002 r. w sprawie wprowadzenia w zycie regul konku-
rencji ustanowionych w art. 81 i 82 Traktatu (!) — moze
wycofaé przywilej wynikajagcy z niniejszego rozporzg-
dzenia, jezeli w konkretnym przypadku uzna, ze poro-
zumienie, do ktérego ma zastosowanie wylaczenie prze-
widziane w niniejszym rozporzadzeniu, wywoluje jednak
skutki niezgodne z art. 101 ust. 3 Traktatu.

Organ ds. konkurencji danego panstwa czlonkowskiego —
dzialajagc na podstawie art. 29 ust. 2 rozporzadzenia
Rady (WE) nr 1/2003 — moze wycofaé przywilej wyni-
kajacy z niniejszego rozporzadzenia w odniesieniu do
terytorium tego pafistwa lub jego czesci, jezeli
w konkretnym przypadku uzna, ze porozumienie, do
ktérego ma zastosowanie wylgczenie przewidziane
w niniejszym rozporzadzeniu, wywoluje jednak skutki
niezgodne z art. 101 ust. 3 Traktatu na terytorium
tego panstwa czlonkowskiego lub jego czgsci, i jezeli
terytorium to ma wszystkie cechy odrgbnego rynku
geograficznego.

Szczegblne znaczenie dla oceny, czy przywilej wynika-
jacy z niniejszego rozporzadzenia powinien byé wyco-
fany na podstawie art. 29 rozporzadzenia (WE) nr
1/2003, majg skutki antykonkurencyjne, ktére moga
wynikal z istnienia réwnoleglych sieci porozumien
wertykalnych wywolujacych podobne skutki znacznie
ograniczajace dostep do wiasciwego rynku lub konku-
rencje na nim. Takie skumulowane skutki moga np.
powsta¢ w przypadku dystrybucji selektywnej lub zakazu
konkurowania.

W celu wzmocnienia nadzoru nad réwnoleglymi sieciami
porozumien wertykalnych, ktére wywoluja podobne
skutki antykonkurencyjne i obejmuja wiccej niz 50 %
danego rynku, Komisja moze w drodze rozporzadzenia
uznaé, ze niniejszego rozporzadzenia nie stosuje si¢ do
porozumien wertykalnych zawierajacych okreslone ogra-
niczenia dotyczgce danego rynku, tym samym przywra-
cajgc pelne zastosowanie art. 101 Traktatu do takich
porozumien,

(') Dz.U. L 1 z 4.1.2003, s. 1.
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PRZYJMUJE NINIEJSZE ROZPORZADZENIE:

1.

Artykut 1
Definicje

Do celéw niniejszego rozporzadzenia stosuje si¢ nastepu-

jace definicje:

a)

,porozumienie wertykalne” oznacza porozumienie lub prak-
tyke uzgodniong zawierane mi¢dzy dwoma lub wigcej przed-
sigbiorstwami, dzialajgcymi — w ramach takiego porozu-
mienia lub praktyki uzgodnionej — na réznych szczeblach
obrotu w zakresie produkcji lub sprzedazy, ktére dotycza
warunkow zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy niektorych
towaréw lub ustug przez ich strony;

,ograniczenie wertykalne” oznacza ograniczenie konkurencji
zawarte w porozumieniu wertykalnym  wchodzgcym
w zakres stosowania art. 101 ust. 1 Traktatu;

Jprzedsiebiorstwo konkurujace” oznacza rzeczywistego lub
potencjalnego konkurenta; ,rzeczywisty konkurent” oznacza
przedsigbiorstwo  dzialajace na tym samym rynku
wlasciwym; ,potencjalny konkurent” oznacza przedsigbior-
stwo, co do ktérego mozna realnie, a nie tylko teoretycznie
zaklada¢, ze gdyby porozumienie wertykalne nie istnialo, to
w odpowiedzi na niewielki, lecz trwaly wzrost cen wzgled-
nych takie przedsigbiorstwo zdecydowaloby si¢ przeprowa-
dzi¢ w krétkim czasie konieczne dodatkowe inwestycje lub
ponie$¢ inne niezbedne koszty dostosowawcze, aby wejs¢ na

rynek wlaciwy;

,zakaz konkurowania” oznacza jakickolwiek bezposrednie
lub po$rednie zobowigzanie zakazujace nabywcy wytwa-
rzania, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy towaréw lub
ustug, ktére konkuruja z towarami lub ustugami objetymi
porozumieniem, badz jakiekolwiek bezposrednie lub
posrednie  zobowigzanie nabywcy do  dokonywania
u okreslonego dostawcy lub przedsigbiorstwa przez niego
wskazanego ponad 80 % swoich wszystkich zakupéw
towaréw lub uslug objetych porozumieniem i ich substy-
tutbw na wlasciwym rynku, obliczonych na podstawie
wartosci lub, jesli taka jest standardowa praktyka przyjeta
w branzy, wielkosci zakupéw dokonanych przez nabywce
w poprzednim roku kalendarzowym;

,system dystrybugji selektywnej” oznacza system dystrybucji,
w ktéorym dostawca zobowigzuje si¢ sprzedawaé bezpo-
Srednio lub posrednio towary lub ustugi objete porozumie-
niem tylko dystrybutorom wybranym wedlug okreslonych
kryteriow, a dystrybutorzy ci zobowigzuja si¢ nie sprzedawac
tych towaréw lub ustug nicautoryzowanym dystrybutorom
na terytorium, na ktérym dostawca postanowil stosowac
syste;

f

2.

,prawa wiasnosci intelektualnej” obejmujg prawa wiasnosci
przemystowej, know-how, prawo autorskie i prawa pokrewne;

,know-how” oznacza pakiet nieopatentowanych informacji
praktycznych, wynikajacych z do$wiadczenia dostawcy
i przeprowadzonych przez niego testow, ktore s3 niejawne,
istotne i okreslone; ,niejawne” w tym kontekscie oznacza, ze
know-how nie jest powszechnie znane ani latwo dostepne;
przez istotne” rozumie si¢, ze know-how jest wazne
i uzyteczne dla nabywcy z punktu widzenia uzywania, sprze-
dazy lub odsprzedazy towaréw lub ustug objetych porozu-
mieniem; przez ,okreslone” rozumie sig, ze know-how zostato
opisane w sposdb wyczerpujacy w stopniu pozwalajgcym na
weryfikacje kryteriéw niejawnosci i istotnosci;

,nabywca” oznacza przedsigbiorstwo, ktore zgodnie
z porozumieniem wchodzacym w zakres stosowania art.
101 ust. 1 Traktatu, sprzedaje towary lub ustugi w imieniu
innego przedsigbiorstwa;

,klient nabywcy” oznacza przedsigbiorstwo, niebedace strona
porozumienia, kupujace towary lub ustlugi od nabywcy,
ktory jest strong porozumienia.

Do celéw niniejszego rozporzadzenia wyrazenia ,przedsig-

biorstwo”, ,dostawca” i ,nabywca” obejmuja odpowiednio ich
przedsi¢biorstwa powiazane.

,Przedsiebiorstwa powiazane” oznaczajg:

a)

b)

przedsigbiorstwa, w ktérych strona porozumienia, bezpo-
$rednio lub posrednio:

(i) jest uprawniona do wykonywania ponad polowy praw
do glosowania, lub

(ii) jest uprawniona do powolywania ponad polowy
czlonkéw rady nadzorczej, zarzagdu lub organéw
prawnie reprezentujacych przedsig¢biorstwo, lub

(ili) ma prawo kierowania dzialalnoscia przedsigbiorstwa;

przedsigbiorstwa, ktére bezposrednio lub posrednio maja
w stosunku do strony porozumienia prawa lub uprawnienia
wymienione w lit. a);
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) przedsigbiorstwa, w ktérych przedsigbiorstwo o ktérym
mowa w lit. b) posiada, bezposrednio lub posrednio,
prawa lub uprawnienia wymienione w lit. a);

d) przedsigbiorstwa, w ktérych strona porozumienia, wraz
z jednym lub wiecej przedsigbiorstwem o ktérym mowa
w lit. a), b) lub ¢) lub w ktérych dwa lub wigcej sposrod
tych ostatnich wspdlnie posiadaja prawa lub uprawnienia
wymienione w lit. a);

e) przedsigbiorstwa, w ktérych prawa lub uprawnienia wymie-
nione w lit. a) wspélnie przynaleza do:

(i) stron porozumienia lub odpowiednio przedsi¢biorstw
z nimi powigzanych o ktérych mowa w lit. a)—d), lub

(i) jednej lub wigcej stron porozumienia albo jednego lub
wigcej przedsigbiorstw z nimi powigzanych o ktérych
mowa w lit. a)-d) oraz osoby trzeciej lub oséb trzecich.

Artykut 2
Wylaczenie

1. Zgodnie z art. 101 ust. 3 Traktatu oraz z zastrzeZeniem
przepiséw niniejszego rozporzadzenia niniejszym uznaje si¢, ze
art. 101 ust. 1 Traktatu nie ma zastosowania do porozumien
wertykalnych.

Niniejsze wylaczenie stosuje si¢ w zakresie, w jakim takie poro-
zumienia zawieraja ograniczenia wertykalne.

2. Wylaczenie przewidziane w ust. 1 stosuje si¢ do porozu-
mien wertykalnych zawieranych miedzy zwigzkiem przedsie-
biorstw i jego czlonkami lub miedzy takim zwigzkiem i jego
dostawcami, pod warunkiem ze wszyscy jego czlonkowie sg
detalicznymi  sprzedawcami towaréw, a calkowity roczny
obrét zadnego czlonka zwiazku razem z przedsigbiorstwami
powigzanymi nie przekracza 50 mln EUR; porozumienia werty-
kalne zawierane przez takie zwiazki sg objete niniejszym rozpo-
rzadzeniem bez uszczerbku dla stosowania postanowiert art.
101 Traktatu do porozumien horyzontalnych zawieranych
miedzy czlonkami zwigzku lub decyzji przyjetych przez
zwigzek.

3. Wylaczenie przewidziane w ust. 1 stosuje si¢ do porozu-
mient wertykalnych zawierajacych postanowienia, ktore odnoszg
si¢ do przeniesienia na nabywce praw wlasnosci intelektualnej
lub korzystania przez niego z takich praw, o ile podstanowienia
te nie stanowia podstawowego przedmiotu takich porozumien

i sa bezposrednio zwigzane z uzywaniem, sprzedaza lub
odsprzedaza towaréw lub uslug przez nabywce lub jego
klientéw. Wylaczenie stosuje si¢ pod warunkiem, ze
w odniesieniu do towaréw lub ustug objetych porozumieniem
przepisy te nie zawierajg ograniczefi konkurencji majgcych ten
sam cel co ograniczenia wertykalne, ktore nie s wylaczone na
podstawie niniejszego rozporzadzenia.

4. Wrylaczenie przewidziane w ust. 1 nie ma zastosowania
do porozumien wertykalnych zawieranych miedzy przedsigbior-
stwami konkurujacymi. Jednak stosuje si¢ je, gdy przedsigbior-
stwa  konkurujgce  zawieraja  porozumienie  wertykalne
o charakterze niewzajemnym oraz:

a) dostawca jest wytworca i dystrybutorem towaréw,
a nabywca jest dystrybutorem i nie jest przedsiebiorstwem
konkurujacym na szczeblu wytworstwa; lub

b) dostawca $wiadczy ustugi na kilku szczeblach obrotu hand-
lowego, a nabywca dostarcza towary lub $wiadczy ustugi na
poziomie detalicznym i nie jest przedsi¢biorstwem konkuru-
jacym na tym szczeblu obrotu handlowego, na ktérym
nabywa ushugi objete porozumieniem.

5. Niniejsze rozporzadzenie nie ma zastosowania do poro-
zumien wertykalnych, ktérych przedmiot wchodzi w zakres
innego rozporzadzenia o wylaczeniu grupowym, chyba ze
takie rozporzadzenie stanowi inaczej.

Artykut 3
Prég udzialu w rynku

1. Wrylaczenie przewidziane w art. 2 ma zastosowanie pod
warunkiem, ze udzial dostawcy nie przekracza 30 % rynku
wlasciwego, na ktérym sprzedaje on towary lub ustugi objete
porozumieniem, a udzial nabywcy nie przekracza 30 % rynku
wlasciwego, na ktérym nabywa on produkty lub ustugi objete
porozumieniem.

2. Do celow ust. 1, jezeli w ramach porozumienia wielo-
stronnego przedsigbiorstwo nabywa produkty lub ustugi objete
porozumieniem od jednego przedsi¢biorstwa bedgcego strong
porozumienia oraz sprzedaje takie produkty lub ustugi innemu
przedsigbiorstwu bedacemu strong porozumienia, wéwczas, aby
wylaczenie przewidziane w art. 2 mialo zastosowanie, udzial
w rynku pierwszego przedsigbiorstwa zaréwno jako nabywcy,
jak i jako dostawcy, musi by¢ zgodny z udzialem w rynku
przewidzianym w tym ustepie.



23.4.2010 Dziennik Urzgdowy Unii Europejskiej L 102/5
Artykut 4 tym dystrybutorom prowadzenia dzialalno$ci w miejscach
. . . . o do tego nieautoryzowanych;
Ograniczenia  powodujgce  wycofanie  przywileju

wylaczenia grupowego — najpowazniejsze ograniczenia

Wylaczenie przewidziane w art. 2 nie ma zastosowania do
porozumient wertykalnych, ktére bezposrednio lub posrednio,
oddzielnie lub w polgczeniu z innymi czynnikami pod kontrolg
stron, maja na celu:

a) ograniczenie prawa nabywcy do ustalania ceny sprzedazy,
bez uszczerbku dla mozliwosci narzucenia przez dostawce
maksymalnej ceny sprzedazy lub zalecania ceny sprzedazy,
pod warunkiem ze nie skutkujg one sztywng lub minimalna
ceng sprzedazy w wyniku presji lub zachet ktérejkolwiek ze
stron;

b) ograniczenie terytorium lub kregu klientéw, na ktérym lub
ktérym nabywca — bez uszczerbku dla ograniczenia dotyczg-
cego jego miejsca prowadzenia dzialalnosci — moze sprze-
dawal towary lub uslugi objete  porozumieniem,
z wyjatkiem:

(i) ograniczenia aktywnej sprzedazy skierowanej do okre-
Slonego obszaru lub okreslonej grupy klientéw zastrze-
zonych na wylaczno$¢ dla dostawcy lub przydzielonych
przez dostawce innemu nabywecy, jezeli ograniczenie to
nie utrudnia klientom nabywcy sprzedazy towaréw
objetych porozumieniem,

(ii) ograniczenia sprzedazy przez nabywce hurtowego na
rzecz uzytkownikéw ostatecznych,

=

ograniczenia dystrybutorom dzialajgcym w  systemie
dystrybucji  selektywnej prowadzenia sprzedazy na
rzecz nieautoryzowanych dystrybutor6w na terytorium,
na ktérym dostawca postanowil stosowaé system, oraz

(i

(iv) ograniczenia uprawnienia nabywcy do sprzedawania
komponentéw, dostarczanych mu w celu ich wbudo-
wania, klientom, ktérzy wykorzystaliby je w celach
wytwarzania tego samego rodzaju towardw, jak te
wyprodukowane przez dostawcg;

) ograniczenie  dystrybutorom  detalicznym  dzialajacym
w systemie dystrybucji selektywnej mozliwosci prowadzenia
aktywnej lub pasywnej sprzedazy na rzecz uzytkownikow
ostatecznych, bez uszczerbku dla mozliwosci zabronienia

d) ograniczenie wzajemnych dostaw miedzy dystrybutorami
dzialajacymi w systemie dystrybucji selektywnej, wlaczajac
w to dystrybutoréw dzialajacych na réznych szczeblach
obrotu;

¢) ograniczenie, uzgodnione migdzy dostawcg komponentéw
a nabywca, ktéry je wbudowuje, prawa dostawcy do sprze-
dazy komponentéw jako czesci zamiennych uzytkownikom
ostatecznym, zakladom naprawczym lub innym ustugo-
dawcom, ktorym nabywca nie powierzyt napraw lub serwi-
sowania swoich towardw.

Artykut 5
Wykluczone ograniczenia

1.  Wylaczenie przewidziane w art. 2 nie ma zastosowania do
nastepujacych zobowiazan zawartych w porozumieniach werty-
kalnych:

a) jakikolwiek bezposredni lub posredni zakaz konkurowania,
ktorego czas trwania jest nieokreSlony lub przekracza pigé
lat;

b) jakiekolwiek bezposrednie lub posrednie zobowigzanie skut-
kujace zakazem wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub
odsprzedazy przez nabywce towaréw lub ustug po zakon-
czeniu obowiazywania porozumienia;

¢) jakiekolwiek bezposrednie lub posrednie zobowigzanie skut-
kujace zakazem sprzedazy produktéw niektérych konku-
rentow  dostawcy przez  dystrybutoréw  dzialajacych
w systemie dystrybucji selektywne;.

Do celéw akapitu pierwszego lit. a) zakaz konkurowania, ktory
jest w spos6b milczacy odnawiany po uplywie pieciu lat, jest
uwazany za zawarty na czas nieokreslony.

2. W drodze odstgpstwa od ust. 1 lit. a) okres pieciu lat nie
ma jednak zastosowania, gdy towary lub ustugi objete porozu-
mieniem sa sprzedawane przez nabywce w lokalach i na terenie,
ktorych wiascicielem jest dostawca lub ktére dostawca wynaj-
muje lub dzierzawi od oséb trzecich niezwigzanych z nabywrca,
pod warunkiem ze okres trwania zakazu konkurowania nie
przekracza okresu zajmowania przez nabywce tych lokali
i terenu.
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3. W drodze odstepstwa od ust. 2 lit. b) wylaczenie przewi-
dziane w art. 2 stosuje si¢ do jakiegokolwiek bezposredniego
lub pos$redniego zobowigzania skutkujgcego zakazem wytwa-
rzania, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy przez nabywce
towaréw lub ustug po zakonfczeniu obowigzywania porozu-
mienia, o ile spelniono nastgpujace warunki:

a) zobowiazanie dotyczy towaréw lub ustug, ktére konkurujg
z towarami lub ustugami objetymi porozumieniem;

b) zobowigzanie jest ograniczone do lokalu i terenu, na ktérym
nabywca prowadzi dzialalno$¢ w trakcie obowigzywania
porozumienia;

¢) zobowigzanie jest niezbedne do ochrony know-how przeka-
zanego przez dostawce nabywcy;

d) czas obowigzywania zobowigzania jest ograniczony do
jednego roku po zakoficzeniu obowigzywania porozumienia.

Ustep 1 lit. b) nie narusza mozliwosci nalozenia ograniczenia,
ktére nie ma limitu czasowego na stosowanie i ujawnianie
know-how, ktére nie weszto do domeny publicznej.

Artykut 6
Niestosowanie niniejszego rozporzadzenia

Na mocy art. la rozporzadzenia nr 19/65[EWG Komisja moze
w drodze rozporzadzenia stwierdzi¢, ze w przypadku gdy
réwnolegle sieci podobnych ograniczeni wertykalnych obejmujg
wigcej niz 50 % rynku wilasciwego, niniejsze rozporzadzenie nie
ma zastosowania do porozumien wertykalnych zawierajacych
szczeg6lne ograniczenia odnoszace si¢ do tego rynku.

Artykut 7
Stosowanie progu udzialéw w rynku

Do celéw stosowania progdéw udzialéw w rynku przewidzia-
nych w art. 3 stosuje si¢ nastgpujace zasady:

a) udzial dostawcy w rynku wylicza si¢ na podstawie danych
dotyczgcych wartoSci sprzedazy rynkowej, a udzial nabywcy
w rynku — na podstawie danych dotyczacych wartosci
zakupéw rynkowych. Jezeli dane dotyczace wartosci sprze-
dazy rynkowej lub warto$ci zakupéw rynkowych sa niedo-
stepne, udzial przedmiotowych przedsigbiorstw w rynku
mozna ustali¢ na podstawie szacunkéw opartych na innych
wiarygodnych informacjach rynkowych, w tym dotyczacych
wielkoSci sprzedazy i zakupéw rynkowych;

b) udzialy w rynku oblicza si¢ na podstawie danych dotycza-
cych poprzedniego roku kalendarzowego;

¢) udzial dostawcy w rynku obejmuje wszelkie towary lub
ustugi dostarczone na potrzeby sprzedazy dystrybutorom
zintegrowanym wertykalnie;

&

jezeli poczatkowo udzial w rynku nie przekracza 30 %, ale
pézniej wzrasta powyzej tej wielkosci, nie przekraczajac
jednak 35 %, wylaczenie przewidziane w art. 2 stosuje si¢
réwniez przez okres dwoch lat kalendarzowych nastepuja-
cych po uplywie roku, w ktérym prég 30 % zostal przekro-
czony po raz pierwszy;

e) jezeli poczatkowo udzial w rynku nie przekracza 30 %, ale
pbziniej wzrasta powyzej 35 %, wylaczenie przewidziane
w art. 2 stosuje si¢ rowniez przez okres jednego roku kalen-
darzowego nastepujacego po uplywie roku, w ktérym prog
35 % zostal przekroczony po raz pierwszy;

f) przywilejow wynikajacych z lit. d) i e) nie mozna laczy¢ tak,
aby trwaly dluzej niz dwa kolejne lata kalendarzowe;

g) udzial w rynku przedsigbiorstw, o ktérych mowa w art. 1
ust. 2 akapit drugi lit. e), zalicza si¢ w czeciach réwnych
kazdemu przedsiebiorstwu dysponujagcemu prawami lub
uprawnieniami wymienionymi w art. 1 ust. 2 akapit drugi
lit. a).

Artykut 8
Zastosowanie progu obrotu

1. Do celéow obliczenia catkowitego obrotu rocznego
w rozumieniu art. 2 ust. 2 sumuje si¢ obrét osiggniety
w poprzednim roku obrotowym przez dana strong porozu-
mienia wertykalnego i obrét osiagniety przez jej przedsigbior-
stwa powigzane w odniesieniu do wszystkich towaréw i ustug,
z wylaczeniem wszelkich podatkéw i innych oplat. Do tego
celu nie uwzglednia si¢ transakeji miedzy strong porozumienia
wertykalnego 1 jej przedsigbiorstwami powiazanymi ani doko-
nywanych miedzy tymi przedsigbiorstwami powiazanymi.

2. Wylaczenie przewidziane w art. 2 ma nadal zastosowanie,
jezeli w dowolnym okresie dwoch kolejnych lat obrotowych
prog calkowitego rocznego obrotu jest przekroczony o nie
wiecej niz 10 %.
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Artykut 9
Okres przejSciowy

Zakaz przewidziany w art. 101 ust. 1 Traktatu nie ma zastosowania w okresie od dnia 1 czerwca 2010 r.
do dnia 31 maja 2011 r. w odniesieniu do porozumient obowiazujacych w dniu 31 maja 2010 r., ktére nie
spelniaja warunkéw wylaczenia przewidzianych w niniejszym rozporzadzeniu, ale ktére w dniu 31 maja
2010 r. spelnialy warunki wylaczenia przewidziane w rozporzadzeniu (WE) nr 2790/1999.

Artykut 10
Okres obowigzywania

Niniejsze rozporzadzenie wchodzi w zycie z dniem 1 czerwca 2010 r.

Niniejsze rozporzadzenie traci moc z dniem 31 maja 2022 r.

Niniejsze rozporzadzenie wigze w calosci i jest bezposrednio stosowane we wszystkich
panstwach cztonkowskich.

Sporzadzono w Brukseli dnia 20 kwietnia 2010 r.

W imieniu Komisji
José Manuel BARROSO
Przewodniczgcy



